
主催： 宮津市産業経済部 商工観光課商工係　　共催：宮津商工会議所、京都北都信用金庫

全7回
受講無料

前尾記念クロスワークセンターMIYAZU
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プ
し
た
よ
り
実
践
的
な
未
来
天
橋
塾
が
ス
タ
ー
ト
！塾生募集

〜
よ
り
深
く
事
業
と
己
を
見
つ
め
、実
践
的
に
活
動
し
て
い
く
プ
ロ
グ
ラ
ム
が
始
動
し
ま
す
〜

３
年
間
、宮
津
市
で
展
開
し
て
き
た
未
来
天
橋
塾
で
は
多
種
多
様
な
宮
津
の
挑
戦
者
が
集
い
、志
を
磨
き
、

仲
間
と
学
び
交
流
し
な
が
ら
、チ
ャ
レ
ン
ジ
精
神
の
醸
成
と
共
創
環
境
の
構
築
を
図
っ
て
き
ま
し
た
。

今
年
度
の
未
来
天
橋
塾
で
は
自
ら
の
事
業
を
さ
ら
に
伸
展
さ
せ
、進
化
さ
せ
て
い
き
た
い
卒
塾
生
や

新
た
に
事
業
プ
ラ
ン
を
お
考
え
の
方
を
対
象
に
、実
践
的
な
知
識
や
学
び
の
場
、

コ
ミ
ュ
ニ
テ
ィ
で
共
創
し
て
い
く
環
境
と
伴
走
型
の
支
援
を
提
供
し
て
い
き
ま
す
。

2024

6/7金 18：00～20：30　講師 安川幸男 氏D A Y 1「開講式」
7/9火 18：00～20：30　講師 安川幸男 氏D A Y 2「事業創出・ビジネスモデル」

7/30火 18：00～20：30　講師 宮津商工会議所・京都北都信用金庫D A Y 3「起業創業・資金調達」
8/27火 18：00～20：30　講師 安川幸男 氏D A Y 4「中間発表」

9/25水 18：00～20：30　講師 高岡泰仁 氏D A Y 5「テストマーケティング」
10/16水 18：00～20：30　講師 安川幸男 氏D A Y 6「事業のブラッシュアップ」

11/1金 18：00～20：30　講師 安川幸男 氏D A Y 7「成果発表」



全7回
受講無料

https://www.city.miyazu.kyoto.jp/soshiki/9/8555.html

下記のＨＰ内の申込書に必要事項を記入の上、市役所窓口またはＥ-mailによりお申し込みください。
（必要事項）氏名・性別・住所・生年月日・電話番号・E-mail（パソコン用アドレス）・勤務先名・勤務先所在地・業種・役職 

講師紹介

申込方法

農商工業等の経営者、後継者、管理者、新しく事業等にチャレンジしたい方（宮津市在住または在勤の50歳以下であること）参加資格

令和6年5月31日（金） ※定員に達し次第募集を締め切りますので、期限より早く締め切る可能性があります。お早めにお申し込みください。申込期限

前尾記念クロスワークセンターMIYAZU会場 無料受講料金 10名程度 ※先着順定員

お申し込み・お問い合わせ先

安川幸男 氏
合同会社イキナセカイ 代表
神戸大学 客員教授

東京生まれ。メディア業界を経て、株式会社NTTデータに入社。持株会社、
ドコモなど、15年間NTTグループで事業開発・戦略を担当。2016年、鳥取
へIターン移住。鳥取県庁へ入庁し、商工労働部にて起業家支援等を担当。
その後、株式会社鳥取銀行へ移り、事業承継、地域創生、産学連携を推進。
2020年、神戸大学客員教授に就任し、産学官金すべてを経験したことを
活かし、事業プロデュースに特化した法人を立ち上げ、西日本各地で人材
育成塾を担う。

講師紹介

高岡泰仁 氏
GOB Incubation Partners株式会社
代表取締役社長 CEO

凸版印刷での新規事業創出や事業戦略・組織開発の取り組み経験を
活かしGOBへ入社。「世界観に投資する」をミッションとして、起業家や
企業の新規事業開発にメンターとして伴走。年間数百の事業に寄り添い、
事業を生み出すプロセスを「型」として体系化して伝えている。現在は地域
の事業創造に探求し、社会が未発見の課題に取り組む起業家・企業の
挑戦に寄り添い活動している。

宮津市産業経済部　商工観光課商工係　　電話 0772-45-1663　　Eメール s-suisin@city.miyazu.kyoto.jp

6/7金

2024

18：00～20：30

D A Y 1「開講式」
塾長の安川氏より、本塾の目的や内容紹介を説明するとともに、受講するにあたってのマインドセットや意識づけを
行います。また受講者同士の自己紹介などを通じてチームビルディングを促しながら、学習する組織としての形成を
図っていきます。

講師 安川幸男 氏

7/9火
18：00～20：30

D A Y 2「事業創出・ビジネスモデル」
今後の事業において重要となる経済的価値（利益を生み出す仕組み）と社会的価値（価値創造の仕組み）双方を追い
求めるCSV（共通価値の創造）や顧客理解（ジョブ理論）を紐解きながら、予測不能な時代の事業創造の実効理論
（エフェクチュエーション）を演習形式で学ぶとともに、受講生の事業を経営学的フレームワークでとらえなおします。

講師 安川幸男 氏

9/25水
18：00～20：30

D A Y 5「テストマーケティング」
PoC（Proof of Concept：検証）とは新しい概念・アイデアを実際の開発や市場投入に移す前に、実現可能性や効果
を検証する工程です。各々の事業プランやプロトタイプの反応を実際にテスマーケティングする手法を学び、実際に
行動を起こすことを促します。

講師 高岡泰仁 氏

10/16水
18：00～20：30

D A Y 6「事業のブラッシュアップ」
成果発表へ向けて自己の事業（テーマ）を受講者同士、支援機関との対話によりブラッシュアップしていきます。またどの
ように伝え、共感してもらうかなどプレゼンテーションのポイントを学びます。

講師 安川幸男 氏

11/1金
18：00～20：30

D A Y 7「成果発表」
今まで学んできたことを総括しながら、事業プランについての最終プレゼンテーションを行います。

講師 安川幸男 氏

7/30火
18：00～20：30

D A Y 3「起業創業・資金調達」
起業、新事業開発、事業拡大においてどのような形で資金調達するのかは、個人、会社問わず重要なプロセスになります。
資金調達手法としてのクラウドファンディング、補助金活用、融資を通じたキャシュフロー管理など、財務諸表の読み方や
事業投資に向けた実践的な知識を学びます。

講師 宮津商工会議所・京都北都信用金庫

8/27火
18：00～20：30

D A Y 4「中間発表」
前半３回で学んだことや気づきを通して、各々の事業プランを中間報告として発表し後半へ向けての整理と足掛かりとします。
また受講者同士、支援機関からのフィードバックを受けることにより事業モデルの解像度を上げていきます。

講師 安川幸男 氏


